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Fragebogen für Bewerber

Modutec, Bernd Schwär GmbH

Modulare Einrichtungssysteme
für die Kommunikationstechnik
Bernd Schwär GmbH

Telefon 0761 / 4 59 00 15
Telefax 0761 / 4 59 00 10

Email  info@modutec.de
www.modutec.de

Passfoto

Name _______________________________________________________

Wohnort ____________________________________________________

Geburtsdatum _______________________________________________

Geburtsort __________________________________________________

Genaue Uhrzeit (wäre gut) ___________________________________

Firma
ModuTec
z.Hd. Frau Reichinger
Dorfstraße 36

79280 Au bei Freiburg
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1. Wohnen Sie in der Nähe von Freiburg oder können Sie sich vorstellen, nach Freiburg und
Umgebung zu ziehen?

____________________________________________________________________________________

2. Welches sind Produkte von ModuTec und wo und wie werden diese vertrieben?

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

3. Welche Computerkenntnisse haben Sie? 

Textverarbeitung/Tabellenkalkulation ____________________________________________________

CAD-Programme _____________________________________________________________________

4. Inwieweit haben Sie planerische Fähigkeiten? Erstellen Sie eine (einfache) 3-D Freihandskizze von
einem Modutec-Produkt (Internet/Prospekt).

Grundriss 3D-Zeichnung

ModuTec
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5. Ein Modutec-Verkäufer muß verschiedene (fachliche) Kompetenzen besitzen. Welche
Kompetenzen sind notwendig und welche bringen Sie mit? Was sind Ihre Kernkompetenzen?

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

6. Was sind für Sie wichtige Punkte in der Marktbearbeitung? Worauf kommt es bei der Erstellung
eines Angebots Ihrer Meinung nach besonders an? Was, glauben Sie, gilt es bei Modutec-
Produkten beim Kundengespräch abzuklären?

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

7. Wie organisieren Sie den Innendienst? Was halten Sie für besonders wichtig? Wie gestalten Sie
Ihren Außendienst?

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

8.Haben Sie bereits selbständig Projekte betreut und welche Projekte waren dies?

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

ModuTec
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9. Welches sind die potenziellen Kunden von ModuTec? Welche neuen Käuferschichten lassen sich
erschließen? Wo können, nach Ihrer Meinung, ModuTec Produkte eingesetzt werden?

_____________________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________________

10. Wieviel Zeit können Sie wöchentlich für diese Arbeit einsetzen ? Wieviele Tage können Sie pro Woche
im Außendienst sein?

_____________________________________________________________________________________________________
11. Ihr Verkaufsmotto!
_____________________________________________________________________________________________________

12. Könnten Sie ein kurzes Praktikum bei ModuTec absolvieren?

_____________________________________________________________________________________________________

13. Wie sind Ihre Gehaltsvorstellungen?   

a. Grundgehalt:.........................e b. Provision:............% c. Jahresgehalt:..............................e

14. Schätzen Sie, wieviel Jahresumsatz  Sie mit den ModuTec-Produkten  im Jahr

erzielen könnten:.......................................e

15. Haben Sie ein eigenes Fahrzeug? 
Schicken Sie uns, falls möglich, ein Foto, 
auf dem Sie mit Ihrem Fahrzeug abgebil-
det sind             

______________________________________________________
(Datum, Unterschrift)

Bitte schicken Sie den Fragebogen mit den üblichen Bewerbungsunterlagen (Passfoto, handgeschriebener
Lebenslauf, Zeugnisse) an die obige Adresse.

ModuTec


